
Silber Software stärker positionerna inom flygindustrin

Nytt system för projekthantering gav 
Saab Nyge Aero AB bättre planering 
och mer engagerad personal

Saab Nyge Aero AB har fått en mer sammanhållen projekthantering och 
dessutom bättre förmåga att möta variationer i efterfrågan. Samtidigt har 
varje arbetsgrupp fått större möjlighet att se den egna rollen i företaget.  
Förändringarna kom när Saab Nyge Aero implementerade SilberPlan från 
den svenska mjukvaruspecialisten Silber Software. Investeringen var nöd-
vändig för att möta marknadens ökade krav på kvalitetssäkring och kvalitet. 

Företaget har lejonparten av sin verksamhet i Nyköping och arbetar i  
huvudsak med service och underhåll samt modifiering och kundanpass-
ning av flygplan och helikoptrar. Dessutom bedriver man målflygverk-
samhet på uppdrag av såväl den svenska som av utländska försvarsmakter.  
Saab Nyge Aero AB är helägt av Saab och har cirka 110 medarbetare, de 
flesta i Nyköping men man har även personal i Ljungbyhed. Omsättningen 
är ca 200 miljoner per år.

Projekten omfattar alltifrån enkla rutinreparationer som bara tar någon 
timme till omfattande ombyggnader och modifieringar som pågår i flera 
månader.

– Eftersom vi arbetar med service, underhåll och anpassningar av flyg-
plan och helikoptrar ställs det mycket stora krav på kvalitetssäkring i alla 
processer. En viktig del i den kvalitetssäkringen är också att kunna hålla sig 
inom givna tids- och kostnadsramar. Sedan vi valde att satsa på SilberPlan 
har vi betydligt bättre kontroll på varje enskilt projekt från första plane-
ring till uppföljning och efterkalkyler, säger Carl-Fredrik Hammarbäck, 
ekonomichef på Saab Nyge Aero AB.

Med SilberPlan följer också Silber Time som inledningsvis fungerar som 
ett fristående komplement till det befintliga tidrapporteringssystemet. De 
förfinade analysinstrumenten i de nya verktygen har givit ordet prognoser 
en helt ny dimension. De är numera betydligt mer långsiktiga än tidigare 
och om prognoserna pekar mot en förväntad svacka i framtiden sätter man 
tidigt marknadsförarna på spåret för att söka nya uppdrag.

– Det ger oss större stabilitet och vi kan bättre känna av läget på mark-
naden, säger Carl-Fredrik Hammarbäck.
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Silber Software AB är  
Sveriges mest erfarna 
leverantör av system 
för projekt- och resurs-
styrning och erbjuder 
projektorienterade och 
tjänsteintensiva organi-
sationer kunnande och 
programvaran SilberPlan. 
Den första versionen av 
SilberPlan sattes i drift 
hos kund 1989 och har  
sedan dess utvecklats 
kontinuerligt tillsammans 
med kunder som Saab 
Tech Systems, Scania,  
SAS STS, Försäkringskas-
san och OMX. SilberPlan 
används idag inom  
offentlig sektor, industri-, 
IT- och konsultföretag. 
Positionen som ledande  
i Sverige befästes senaste 
tiden genom stora införan-
den på FRA, Apoteket, 
Siemens m.fl. 
För mer information se 
www.silbersoftware.com
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Varje arbetsorder kan hanteras som ett enskilt projekt inom ramen för 
det större projekt som den ingår i. De planeras också in med stor fram-
förhållning. Det ger en detaljerad information om hur arbetet fortskrider 
och hur man ligger till ifråga om den övergripande planeringen. Samtidigt 
får varje medarbetare en tydlig bild av sina arbetsuppgifter, både i dåtid, 
i nutid och i framtid. Det har visat sig leda till oväntade, men positiva, 
psykologiska effekter.

– Alla berörda funktioner och grupper ser sina egna roller tydligare och 
jag upplever påtagligt att många fler känner större delaktighet och därmed 
också tar ännu större ansvar än tidigare. Det är inget som vi direkt kan 
värdera i pengar, men i det stora perspektivet ser jag det som ett närmast 
ovärderligt bidrag till kvalitetssäkringen i företaget, säger Kenneth Måns-
son, projektledare på Saab Nyge Aero AB.

– Det känns utmanande och spännande att våra produkter bidrar till 
att förbättra kvalitetssäkringen inom ett så tekniskt känsligt område som 
service och underhåll av flygplan och helikoptrar. Att man dessutom finner 
vinster på det psykologiska planet är mycket intressant. Det visar att kopp-
lingen mellan väl fungerande IT-hjälpmedel för projekt- och tidsplanering 
verkligen betyder något för alla människor i organisationen. SilberPlan 
och SilberTime arbetar helt integrerat med varandra och när de påverkar 
arbetssituationen så påtagligt positivt som hos Saab Nyge Aero är det ett 
kvitto på att det vi erbjuder verkligen är i verksamhetens och människor-
nas tjänst, säger Johan Jacobson, VD för Silber Software AB

För mer information:    
Johan Jacobson    Carl-Fredrik Hammarbäck
VD, Silber Software    Ekonomichef Saab Nyge Aero AB
Tfn 08-545 702 23   Tfn 0155 -771 06  
johan.jacobson@silbersoftware.com carl-fredrik.hammarback@nygeaero.se 
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